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附表：「成果亮點分享交流會」亮點分享介紹 

項次 亮點分享主題 分享使用者 分享摘要 

1 

電子化系統簽

核讓蔬菜銷售

更有效率 

升陽農產股份

有限公司 

升陽農產股份有限公司成立於 2008 年，位於

全台生鮮蔬果重要轉運地-『西螺果菜市場』

附近，從事生鮮蔬果供應的整合型業務，產品

項目和種類多元，涵蓋一般、履歷、有機、友

善石虎農作等生鮮認證食材。通路為生鮮超

市、量販店、餐廳等。通過整合產地和市場通

路的資源，建構從產地到市場通路的安心蔬果

供應鏈，注重食安，開發符合消費需求的產

品。雲端電子簽核工具導入後，痛點獲得改

善，讓數據簽核提高效率，讓科技走入農業，

使數位活動成為農業運營日常！ 

2 

線上線下與網

紅共創巧克力

商機 

巧遇農情有限

公司 

巧遇農情有限公司，是從學生到創業的團隊，

2010 年台灣巧克力興起，開始幫助屏東在地農

民推廣，2014 年因對巧克力的愛好在台中開設

第一間店舖，巧遇農情 CHOMEET 是台灣巧

克力品牌，使用台灣與世界各地的可可原豆製

作巧克力，用「Bean to Bar」傳統工法讓消費

者認識純正巧克力的豐富滋味，將台灣在地農

產品結合巧克力，利用可可果實打造工藝藝

術，呈現不同階段的可可製程，帶來五感奇特

體驗。選用網紅行銷工具，將販售通路從實體

引向網路，在疫情下走出一片新的道路，增加

露出，找到適合幫忙撰寫文案的部落客，讓更

多然看到我們家的商品，除了網路業績提升，

也間接將客人導購至店舖中。 

3 
數位行銷-漁村

新生命的賦予 

好美農漁產業

有限公司 

好美農漁產業發起人-鄭怡雯是好美里媳婦，

看見養蛤蜊 40 幾年的公公在養殖過程總擔憂

蛤蜊長不大或死亡血本無歸；收成時又總是低

聲請收購的漁販儘量提高價錢，鄭怡雯著實不

忍年邁的公公如此勞心勞力，因此找了家人和

好朋友集資成立「好美農漁產業有限公司」，

期望透過體驗、小旅行、網路行銷來推廣自家
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的產品。自稱好美農漁產是「笑容的收集者」

-不管是在地的養殖戶、產品消費者或來好美

里體驗的遊客都帶給他們笑容！透過客戶管

理方案，只要是吃過我們產品的顧客，覺得好

吃優質，就會介紹自己的朋友一起購買，口耳

相傳下，增加購買量，自然讓業績有所提昇，

也增加在社區中曝光的機會。 

4 

數 位 小 農 行

銷、打造超夯

菌菇農家樂 

竹林松杉靈芝

農場 

竹林松杉靈芝農場的靈芝自第一代經驗火炬

傳承至今三代，不斷優化精進四十餘年，每年

自行採種、育種，從嚴選採種，菌種純化到培

養菌母，純熟掌握了其他菇菌業者所難以望其

項背的一條龍技術，不僅具有機認證還榮獲

2019 年百大青農殊榮。在一條龍生產技術的前

提下，結合電子通路的販售，自產自銷、開設

農業體驗活動，讓小農行銷活起來，跟上時代

的腳步，實現農業數位轉型！ 

5 
他行你也行-電

腦幫你賣 

南投縣國姓鄉

蔬菜產銷班第

8 班 

南投縣國姓鄉蔬菜產銷班第8班為國內絲瓜數

一數二大的產銷班，平均每年送往果菜批發市

場的營收金額高達 500 萬。整間產銷班的農民

最年輕的皆為 65 歲以上的老農，絕大多數人

不太會使用電子產品，但為了能夠使農民不再

那麼辛苦，能夠獲得更高的收益，國姓鄉蔬菜

產銷班第 8 班積極地推動數位化轉型，包括生

產履歷的申請以及積極尋找數位化銷售方

式。通過簡單的數位行銷模式，使得農民不用

改變出貨方式，只要在農產品上貼上立群多媒

體設計的 QR CODE，就能讓消費者透過上面

的 QR CODE 加入 LINE 官方網站進行消費，

簡單快速，又減輕農民負擔！ 

 


